
Vorteile:  
  
Das 2-5-1 Beratungskonzept  

 beeinflusst als vertrauensbildende Maßnahme positiv den bevorstehenden 
Veränderungsprozess,  

 fördert die Entscheidungsfindung zwischen den Beteiligten z.B. 
Kaufpreisverhandlung,  

 entlastet die fachspezifischen Berater (Steuerberater, Rechtsanwälte, 
Wirtschaftsprüfer und Notare) bei der Formulierung der Verträge und 
wirtschaftlichen Rahmenbedingungen und 

 erhöht für die Beteiligten und externe Begleiter (z.B. Banken) die 
Investitionssicherheit. 

 
 
 


